Logistica B2B - Esférica

Nombre proceso de marketing

Pasos indspensables en marketingy ecoleccién de
propiedades para generar un negoco en el pipeline de ventas.

Inicio del proceso

[

]
1 L e ! »
e e >
fisciaiaoniias menint it 1
] »
R >
| A
Nombre proceso de Ventas
s detpipeine e venas
Leyendas
] Deteccién de necesidades 11 Negociacion 11 Ganado 1 Cross- selling / Up-selling 11
-———— — = = = e — — e e
] o . 8
e el | s S msyonssss || b
Eeme—— T v
it e s F
] & Sells e o ] e
oo et et P i Tt deta e
o detaarea e e S e ol e g el de s g e
Come o rocs devenas e
l At o —
. ortoor s g v st s e
pumentos s ¢ AT 1 P s
oo e ecesiadspr ot ot n e com | Y
feegocey o oares i o delatres i | R permanencadel e, £n aso ¢ hber st
e ot ot ot rcsn dvars SooryCompors o e g o .
Spumnos et s ;
[P ey lomactniegial 1 rognaian e sp—————r
i ncoresond e s -+ No oot egscn i

ssignada s

nias

Venciminto

Opcionsl pero el

Enlaces a documentos externos

HV

Notas

i



https://app.hubspot.com/forms/44496937/editor/a2d4c249-4b60-403d-94c8-ab116a82eb82/edit/form/field/0-1%2Fpuesto?redirectUrl=https%3A%2F%2Fapp.hubspot.com%2Fforms%2F44496937
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1sb-qlTT-IyW5d0fyG6fwT6K31XB6KtTLHd7l946t2fI/edit#gid=186477156
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1sb-qlTT-IyW5d0fyG6fwT6K31XB6KtTLHd7l946t2fI/edit#gid=186477156
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1sb-qlTT-IyW5d0fyG6fwT6K31XB6KtTLHd7l946t2fI/edit#gid=186477156
https://app.hubspot.com/forms/44496937/editor/d2bfda31-ed76-4bcb-b3e5-dac613c8986a/edit/form

